Maklertdtigkeiten: Vermittlung, Kauf und Verkauf von Immobilien

1. Vermittlung von Immeobilien

- Kundenakquise

- Objektbewertung

- Exposé-Erstellung inkl. Fotos, Grundrissen und Beschreibungen

- Schaltung von Immobilienanzeigen

- Besichtigungstermine: Planung und Durchfiihrung von Besichtigungen mit potenziellen
Kéufern oder Mietern

- Verhandlungen: Fiihrung von Preis- und Vertragsverhandlungen zwischen Eigentiimern und
Interessenten

- Dokumentenmanagement: Zusammenstellung und Verwaltung aller relevanten Dokumente

2. Kauf von Immobilien

- Bedarfsanalyse: Beratung der Kdufer bei der Kldarung ihrer Anforderungen und Wiinsche

- Immobiliensuche: Recherche und Auswahl geeigneter Objekte nach den Wiinschen der
Kéufer

- Besichtigung: Organisation und Begleitung von Besichtigungsterminen

- Priifung: Unterstiitzung bei der rechtlichen und technischen Uberpriifung der Immobilie

- Verhandlungen: Fiihrung von Preis- und Vertragsverhandlungen mit Verkaufern

- Abschluss: Unterstiitzung bei der Vertragsgestaltung und -unterzeichnung sowie Begleitung
zum Notartermin




3. Verkauf von Immobilien

- Objektbewertung: Marktgerechte Bewertung der zu verkaufende Immobilie

- Vorbereitung: Zusammenstellung aller erforderlichen Unterlagen und Erstellung eines
Exposés

- Schaltung von Immobilienanzeigen in geeigneten Portalen

- Besichtigungen: Organisation und Durchfiihrung von Besichtigungsterminen mit
potenziellen Kaufern

- Verhandlungen: Fiihrung von Verkaufsverhandlungen und Unterstiitzung bei der
Preisfindung

- Kaufvertrag: Vorbereitung des Kaufvertrags in Zusammenarbeit mit Notaren und
Rechtsanwalten

- Ubergabe: Organisation und Begleitung der Ubergabe der Immobilie an den Kéufer,
einschlieBlich Erstellung eines Ubergabeprotokolls
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